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ASESOR COMERCIAL






	

PERFIL PROFESIONAL
Soy un representante de ventas que se especializa en ventas de bienes de
consumo. He reunido numerosos contactos con los años y me esfuerzo para satisfacer
las necesidades de los clientes.






MI ÁREA DE ESPECIALIZACIÓN

Venta de bienes de consumo rápido Venta de bienes de consumo
empaquetados
Gestión de cuenta de ventas corporativa
Experiencia en venta minorista y fabricación





DATOS PERSONALES

Cra 34 #45-54, Medellín, Antioquia, Colombia 050043
Teléfono: +57 343 221 4567
Correo electrónico: hola@sitioincreible.co Sitio web: www.sitioincreible.co

EXPERIENCIA LABORAL
Vendedor de bienes de consumo
Alimentos Morena S. A. | julio de 2020 - presente
· Ofrecer paquetes de bienes de consumo a clientes corporativos y minoristas
· Reunirse con clientes cada trimestre para actualizar o renovar servicios
· Formar agentes de venta junior


Agente de ventas de bienes de consumo
Ricco y Hermanos | abril de 2017 - junio de 2020
· Visité oficinas corporativas para ofrecer productos
· Construí relaciones con clientes para mantener objetivos de venta y crear nuevas oportunidades






FORMACIÓN ACADÉMICA
Universidad de Morelos
Certificado profesional Otoño 2016

· Certificado en gestión de ventas y estrategia
· Curso de 6 semanas para pulir las habilidades de venta profesional
· Escribí un trabajo final basado en estudios de casos prácticos






REFERENCIAS PERSONALES
Ricco y Hermanos S.A.S.
+57 384 268 2845
hola@sitioincreible.co

Alimentos Morena S. A.
+57 385 244 2168
hola@sitioincreible.co

Universidad   de   Antioquia
Licenciatura en venta y comercio Graduado en junio de 2016

· Mención de honor de la generación de 2016
· Vicepresidente de la sociedad empresaria de la universidad
· Ayudante de cátedra de Introducción a la economía















Descubre más formatos en losformatos.com

· Hojas de Vida
· Ejemplos de Resume
· Cartas de Renuncia
· Ejemplos de perfil profesional
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